Mercado parapublico
As melhores solugoes para as forgas policiais

Finame
Prazo maior para adquirir o seu Esquilo

EC145
Segunda aeronave sera entregue em julho
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Tem inicio o processo
de expansao



2 Editorial

Pronta para a

CXPpaisao
Fduardo Marson Ferreira, presidente da Helibras

O inicio das obras de construgao da nova fabrica da He-
libras em Itajuba para fornecimento dos 50 helieopteros
EC725 para as Forgas Armadas abre novas perspectivas
para a empresa e € motivo de enorme orgulho para todos
noés. O processo de expan'séo dobrara nossa capacidade
instalada e vai permitir que até o final de 2011 esteja-
mos produzindo no Brasil as primeiras unidades desse

modelo, levando a Helibras a um patamar de dominio
tecnoldgico invejavel, tanto na aviagao militar quanto civil,

e demonstrando que a empresa esta pronta para criar helicopteros no Brasil.

Vemos com satisfacao que o mercado continua em expansao no pais. No ano passado
a Helibras registrou um novo recorde de entregas, com 31 aeronaves, volume 19% maior
que o do ano anterior, quando foram fornecidas 26 aeronaves. No setor de servigos,
a Helibras também registrou aumento de 37%, 0 que demonstra a confianga também
do mercado de manutencao no trabalho da empresa.

Todos os segmentos oferecem grandes possibilidades: seguranca publica, defesa,
aeromédico, taxi aéreo, 0leo e gas. E 0 segmento executivo, que foi o mais atingido pela
crise recente, também ja comegou a se recuperar. Nesse primeiro trimestre de 2010, ja
comercializamos mais aeronaves para este setor do que em todo o ano de 2009

Um dos mercados no qual a Helibras mais tem se destacado é o parapublico. Nele a
empresa ocupa um lugar privilegiado, como a principal fornecedora de aeronaves para
o0 segmento da Aviagao Policial. Essa posicao foi conquistada gragas a sua condicao
de Unica fabricante brasileira de helicopteros e também ao amplo conhecimento que a
empresa acumulou sobre esse mercado ao longo de 32 anos de atuagao no Brasil.
Atualmente. 95 aeronaves da Helibras sao operadas pelas forgas policiais militares e
civis e pelo corpo de bombeiros de todos os estados brasileiros. Isso comprova que, em
missoes de patrulhamento, apoio a operagoes, busca e resgate, combate a incéndio ou
transporte inter-hospitalar, o helicoptero se tornou uma ferramenta imprescindivel para
a seguranga publica, especialmente nos grandes centros metropolitanos.
Desenvolvendo solucbes que se enquadram nas exigéncias especificas de cada
forca policial, oferecendo um equipamento versatil e com o melhor custo/beneficio, a
empresa demonstra um enorme diferencial no atendimento as necessidades desses
clientes, que recebem uma atencao especial no desenvolvimento de cada proposta,
contemplando desde a melhor solugao técnica até os mais diferenciados pacotes de
servigos e garantias do mercado.

A Helibras tem enorme satisfacao em poder compartilhar essas conquistas e esses
resultados com os seus clientes de todos os segmentos
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Entrega

» A Helibras entregou, em abril, mais um
Esquilo monoturbina para transporte de
passageiros na cidade de Sao Paulo. O
cliente foi a Helimarte — empresa de taxi
aéreo, que havia encomendado a aero-
nave durante a Labace, em 2008.
Aentrega foi feita por Julien Negrel e Artur
Rend para Alexandre Davi e Jorge Bittar
(foto) durante evento para convidados
da empresa em seu hangar, no Campo
de Marte. Com capacidade para piloto e
5 passageiros, 0 Esquilo vai integrar uma
frota que cresce continuamente emuma
das maiores cidades do mundo.

» A Helibras esteve presente na Heli Expo,
amaior feiramundial de fabricantes de he-
licopteros para o mercado civil e offshore,
realizada este ano em Houston, Texas, nos
EUA, no ultimo més de fevereiro.
Recebendo clientes e convidados do
Brasil e da América Latina no espago da
Eurocopter (foto), a Helibras aproveitou
parahomenagear durante o eventoalguns
de seus clientes no segmento offshore:
Petrobras, pela entrada em operacao dos
seis primeiros EC225LP no Brasil; BHS
Brazilian Helicopter Services, pela entrada
em operagao do primeiro EC225LP no
Brasil, em 07 de Dezembro de 2009; Ae-
rdleo Taxi Aéreo, pelo inicio das operacoes
da frota EC225LP no Brasil, em janeiro
de 2010; Omni Taxi Aéreo, pelo contrato
dos dois primeiros EC155B1 - versao
aeromédica - a operarem no Brasil; Sénior
Taxi Aéreo, maior operador offshore de
Dauphin AS365 N3 do Brasil; Emar Taxi
Aéreo, maior operador onshore de Esquilo
biturbina AS 355 do Brasil.




